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Die Zukunft der Immobilienberatung
mit BCS Immo

BCS Immo definiert mit seinem Griinder, Herrn Bruhin, als Leitfigur die Immobilienberatung durch massge-
schneiderte Losungen und starken Kundenfokus neu. Von innovativen Renovierungsprojekten iiber nachhal-
tige Investitionen bis hin zur Integration digitaler Technologien bietet BCS Immo eine umfassende Palette an
Dienstleistungen, die auf die individuellen Bediirfnisse seiner Kunden zugeschnitten sind. Erfahren Sie, wie BCS
Immo Herausforderungen meistert und Kunden in der dynamischen Welt der Inmobilien zum Erfolg fiihrt.

Herr Bruhin, die Immobilienwelt ist bekannt
fiir ihre Komplexitit. Konnen Sie uns eine
Situation beschreiben, in der lhre einzigarti-
ge Herangehensweise einen entscheidenden
Unterschied fiir einen Kunden gemacht hat?
Die Immobilienwelt ist komplex. Unser Ziel ist es,
diese zu vereinfachen. Ein Beispiel hierfir ist eine
umfassende Renovierung, die wir so planten, dass
die Storung fir die Bewohner minimal war, wéh-
rend wir gleichzeitig den Erneuerungsfonds prif-
ten und anpassten. Mit detaillierter Planung und
offener Kommunikation gelang es uns,
die Renovierungsarbeiten erfolgreich
durchzufiihren, wobei wir sowohl
die Bedurfnisse der Bewohner als
auch finanzielle Erfordernisse
berticksichtigten.

In lhrer langjahrigen Praxis ha-
ben Sie ein beeindruckendes
Portfolio an Dienstleistungen
entwickelt. Welches Projekt oder
welche Dienstleistung hat Sie per-
sonlich am meisten gefordert und wie
haben Sie diese Herausforderung gemeistert?
Meine Erfahrung in der Immobilienbranche
war vielféltig, besonders ein Projekt im Zircher
Oberland préagte mich. Ich begann als Verkaufer
und wurde zum Allrounder, inklusive Bauleitung.
Trotz meiner Herausforderungen mit Geometrie
als ehemaliger Banker brachte ich das Projekt
erfolgreich  zum Abschluss, getrieben von
Lernbereitschaft, effektiver Kommunikation und
Einsatzbereitschaft.

Eine prazise Immobilienbewertung ist ent-
scheidend. Was macht die Methodik von BCS
Immo einzigartig und kénnen Sie ein Beispiel
geben, wie diese Methodik einem Kunden ge-
holfen hat?

Immobilienbewertung hdngt von Marktver-
standnis und individuellen Einschdtzungen ab.
Der wahre Wert zeigt sich beim Verkauf, beein-
flusst durch wirtschaftliche Bedingungen. Wir
folgen Standards des Schweizer Immobilien-
schatzerverbandsundachten auf Finanzierbarkeit.
Wichtig ist nicht nur die Bankenschdtzung, son-
dern auch das Fingerspitzengefiihl des Bewerters.
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Ehrlichkeit und Transparenz
sind in der Immobilienbran-
che nicht selbstverstandlich.
Koénnen Sie ein Beispiel ge-
ben, wie diese Werte in einer
Beratungssituation den Ausschlag
fiir eine erfolgreiche Transaktion gaben?
Transparenz und Ehrlichkeit pragen unsere
Beratung. Bei der Beratung eines Erstkdufers ver-
mieden wir den Druck zum Kauf ausserhalb seines
Budgets und diskutierten stattdessen ausfihrlich
finanzielle Verpflichtungen und Risiken. Dies fuhr-
te zu einer wohllberlegten Entscheidung fiir eine
passende Immobilie, starkte das Kundenvertrauen
und sorgte fur Zufriedenheit.

Nachhaltigkeit ist ein Schliisselwort unserer
Zeit. Wie hat BCS Immo dieses Prinzip in seine
Praxis integriert und welchen Mehrwert bietet
das lhren Kunden?

Nachhaltigkeit pragt unsere Arbeit, wie bei der
Sanierung eines Mehrfamilienhauses, wo wir
auf nachhaltige Materialien und Energieeffizienz
setzten. Dies senkte Betriebskosten, steigerte
Immobilienwert und Attraktivitdt und ermog-
lichte staatliche Forderungen. Kunden schdtzen
diesen Ansatz fur finanzielle Einsparungen und
die zukunftsfahige Ausrichtung ihrer Immobilien.

Die digitale Welt verdandert die Art und
Weise, wie Immobiliengeschifte abgewickelt
werden. Wie passt sich BCS Immo an diese
Veranderungen an und wie profitieren lhre
Kunden davon?

Die Digitalisierung ermdglicht es uns, den
Kundenservice zu verbessern, beispielswei-
se durch unseren WhatsApp-Service fir direk-
te Kommunikation. Dieser Service erleichtert
den Austausch von Fotos und Informationen

verbessert die
Beratungsqualitdt und verkulrzt Reaktionszeiten.
Zusétzlich bieten wir virtuelle Besichtigungen an,
die eine sichere und effiziente Alternative darstel-
len. Kunden profitieren so von flexibleren und bes-
ser zuganglichen Dienstleistungen.

bei Wohnungsbesichtigungen,

Was ist das Wichtigste, was potenzielle Kunden
uber BCS Immo wissen sollten, und warum ist
gerade jetzt der richtige Zeitpunkt, um sich mit
lhnen in Verbindung zu setzen?

Das Wichtigste fir potenzielle Kunden ist, zu
wissen, dass BCS Immo ein verlasslicher Partner
ist, der individuell auf ihre Bedirfnisse eingeht.
Unsere umfassende Expertise in verschiedenen
Bereichen der Immobilienwirtschaft ermoglicht
es uns, eine breite Palette von Dienstleistungen
anzubieten - von der Beratung und Bewertung
bis hin zu Projektentwicklung und -management.
Der richtige Zeitpunkt fiir eine Kontaktaufnahme
ist jetzt, weil wir in einer sich schnell verandern-
den Welt leben, in der die richtige Beratung und
Unterstlitzung entscheidend sind, um die besten
Ergebnisse zu erzielen. Wir stehen bereit, unse-
re Kunden auf ihrer Immobilienreise (egal ob als
Eigenheimbesitzer oder als Immobilieninvestor)
zu begleiten, sei es beim Kauf, Verkauf, der
Entwicklung oder der Optimierung ihrer
Immobilienstrategie.
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